lo, depredato coi derivati

Fil - A Un imprenditore finito in trappola. Un promotore
pentstn E un awncatu dalla parte dei truffati. Anatomia di una stangata.

di EDOMONDO RHO

>

utto inizio nel 2001,
<Tquand0 un funzionario
dell’allora Cassa di Vero-
na, poi incorporata nell Unicre-
dito, mi telefond per proporre
un affare: stipulare un contrat-
to per coprirmi dal rischio di
un aumento dei tassi». Cosi
Maurizio Paoletti, imprendito-
re veneto che si era indebitato
con un mutuo per il nuovo sta-
bilimento, & finito nella trap-
pola dei derivati.
Una storia italiana, quella dei
prodorri finanziari derivati, che
diventa una stangata per il pic-

i

colo o medio imprenditore. E
che inizia sempre con una sua-
dente telefonata dell'amico
funzionario di banca. Quindi
il contatto prosegue, fino alla
certezza che la preda cada nel-
la rete. A quel punro arriva lo
specialista che fa firmare il
contratto. Infine la virtima co-
mincia a pagare salatissime ra-
te: solo rivolgendosi a un com-
mercialista, avvocato o consu-
lente di sua fiducia, si rende
conto di quello che ha firma-
to. Ma ormai & troppo tardi. A
meno che non ci sia il corag-

gio di ribellarsi e di racconta-
re quello che & successo.

Sono pochi gli imprenditori
che parlano, pochissimi quelli
che ci mertono la faccia. Pao-
letei, titolare della societd Cu-
cina nostrana (sede nel comune
di Martellago, provincia di Ve-

nezia), & la mosca bianca che
parla con Panorama. «Sono for-
tunato perché su 16 milioni di
facturaco perdo solo 500 mila
euro, che diventeranno 600 mi-
la I'anno prossimo: ora sono in
causa ma voglio raccontare la
[mia Storia SOPrattutto per a-
tare tutei gli imprenditori pit
in difficolca di me».

Gii, perché gl aleri non par-
lano? «Per paura di fallire: >

Un’ mdaﬁme su 150 imprese

mostra

e le banche hanno

venduto contratti di copertura
per almeno 12 miliardi di euro.
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