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INFORMAZIONE PUBBLICITARIA —

Focus. Consultique SIM Spa assiste e supporta chi vuole diventare consulente finanziario indipendente

Un network di servizi a 200 studi e
societa di consulenza indipendente

Consultiqu mentato  diversi  metodi italiano della consulenza [ : P

e l o E E di valutazione, dei quali indipendente, trasferisce ai Ufficio Studi. Un supporto per commerciallsti e legali
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E pubblicati ogni settimana per raggiungere gli obietti-
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necessario per
iniziare I'attivita

( :omuluque ¢ nata per
iniziativa del Grup-

po Armellini, che par-
tecipa alcune delle realtd
imprenditoriali pit solide
del nord-est. Tra le attivi-
ta principali del Gruppo
quelle nella comunicazio-
ne che 'Emdano quoti-
diani locali, giornali gra-
tuiti, televisioni,
portali internet.
Consultique & autorizza-
ta da Consob e da Banca
dltalia alla  prestazione
del servizio di consulenza
in materia di investiment
direttamente ad investitori
privati, aziende ed istitu-
zionali ed eroga servizi
ad oltre 200 studi pro-
fessionali di consulenza
finanziaria indipendente.
L'Ufficio Studi e Ricer-
che di Consultique ha
analizzato tutte le tipolo-
gie di prodotti finanziari
e previdenziali commer-
ciﬂ.gzzaﬁt in Italia imple-

radio e

Ore”. Il management della
societd ha seritto la “Gui-
da del Sole 24 Ore alla
consulenza finanziaria
indipendente” edita nel
giugno 2008 da 11 Sole 24
Ore.

In 10 anni di attivita,
Consultique ha formato
centinaia di professionisti
che hanno deciso di intra-
prendere la professione di
consulenti finanziari senza
conflitti di interesse e re-
muneratl  esclusivamente
a parcella dalla propria

clientela.

Un professionista al ser-
vizio esclusivo dei suoi
clienti.

La mission di Consultique
e trasferire a tuttd coloro
che intendano intrapren-
dere Pattivita di Consulén-
te Fee Only il know how
acquisito negli anni, per
consentite loro di eser-
citare (lilL'\lK pmfwsm—
ne al massimi livelli di
qualita del servizio, con
il supporto di esclusivi
strumenti  tecnologici.
Qualita delle soluzioni e

Cesare Armellini. Presidente
Consultique

soddisfazione del cliente
finale sono gli input del
metodo elaborato da Con-
sultique per creare una
professionalita di succes-
SO.

Il fondamento: un’ana-
lisi realmente indipen-
dente.

Nessun conflitto di inte-
resse: questa la base della
filosofia Consultique, che
ha permesso di costruire
ed affinare nel tempo una
metodologia solida e
concreta, C on\uh‘iv_}un per
prima ha praticato, attuato,
migliorato, pc:rh_/mnﬂtn il
processo di analisi in tutti i
suol aspettl. Oggl Consul-
tique, leader nel mercato

ni insite nella scelta della
professione di Consulente
Finanzario Indipendente.

Qualita come scelta di
vita.

Diventare un  partner
Consultique significa so-
prattutto fare una scelta
di qualita.

* Un Consulente Indipen-
dente ¢ a tutti gli effetti

rofessionista, con un
ruolo economico e so-
ciale di prestigio, del tut-
to paragonabile a quello
di un avvoeato 6 un com-
mercialista.

* Diventare partner Con-

sultique \’ut)lp(jll't_ sceglie-
re di credere nella propria
crescita professionale,

* 1l know how acquisito
tramite il network si tradu-
ce in accresciute possi-
bilita di business.

* Un Consulente Indi-
pendente, in quamo con-
sulente puro, non € asso-
lutamente sottoposto ad

oltrefrontiera pua

cidere se usare lo “scudo
fiscale” cioé la possibilita

di rimpatriare i capitali
detenuti all'estero € non
dichiarat, versando il 5%
al fisco.

Dr Armellini, quali peri-
coli si nascondono nella
procedura di rientro?
Alla luce delle precedent
esperienze, ritengo che sia
fondamentale farsi sup-
portare da un professioni-
sta non legato a banche o
altri inte i, 4l fine di
evitare inutili spese.

Cosa & avvenuto in pas-

In molii casi gli investito-
 f

fle

in prodotti onerosi e di
lunga durata, optando
per soluzioni inefficienti
¢ sopportando costi in-
glustificar. I necessario
prestare attenzione al pro-
dosti il cui “smontaggio”
nasconde delle insidie.
E' indispensabile [Passi-
stenza di un Ufficio Studi
indipendente che suppam i

d’:e commercialisti

awocati sulle »tcmauche
fe connesse alle
_Emcedtm di rimpatrio.

alcuna  pressione legata
a necessiti di collocare
rodom ¢ raggiungere
udﬁet. Per questo indi-

enza € anche il be-
ﬂeqsere psicologico che
deriva dall’avere sempre la
cosgienza a posto nei con-
fronti del cliente.

* Lavorare in modo auto-
nomo comporta, infine,
un sostanziale beneficio
in termini di qualita della
vita: si pensi soltanto alla

gestione in totalé autono-
mia degli jEpuﬂmmem:i e
alla fessibilits degli ofari
di lavoro.

Per qualsiasi informa-
zione o approfondi-
mento fissa un incontro
presso la sede di Con-
sultique a Verona.

Indirizzo e-mail:
info(@consultique.com

Telefono: 045 8012298

Eventi. Da settembre a novembre Consultique fara tappa in molte citta d’Italia per incontrare promotori, bancari ed investitori

Seminari gratuiti per operatotri e risparmiatoti

Un’occasione
per conoscere
da vicino

la consulenza
indipendente

a crescita della do-
manda di consulenza
senza conflitti d'interesse
da parte di risparmiatori,
aziende ed entl locali rap-
presenta un’eporme Op-

portuniti per [ivromomri
finanziari e dipendend
bancari che desiderano

avvicinarsi alla professio-
ne.

Consultique prosegue
anche nella seconda par-
te dell’anno il tour che
la portera nella maggior
parte delle citta italiane
allo scopo di illustrare
i vantaggi della consu-

Luca Maino. Direttore Ufficio
Marketing Consultique

lenza fee only per addetd
ai lavori e risparmiatori
(protezione, salvaguardia
¢ pianificazione del patri-
monio).

I seminari sono tivolt
a promotori finanziari,

private banker, bancari e
a coloro i quali siano in-
teressati ad intraprendere
la professione. Non solo.
Porte aperte anche ai
risparmiatori desiderosi
di approfondire le basi
della  consulenza indi-
pendente e di scoprire i
vantaggi di affidarsi ad un
professionista della finan-
za che non vende prodot-
ti ma eroga consulenza
in assenza di conflitto
d’interesse, in quanto non
ticeve provvigioni da ban-
che o assicurazioni ma €
remunerato a  parcella
solo dai propri clienti.

Di seguito le date e le
citta dei prossimi semi-
nari,

Per iscrizioni:
info@ consultique.com
Tel. 0458012298

22 settembre
23 settembre

Napoli
Roma

29 settembre Modena
| ottobre " Palermo
6 ottobre Padova
7 ottobre Vicenza
8 ottobre Monza
9 ottobre Como
12 ottobre  Alessandria
13 otrobre Firenze
14 ottobre Milano
15 ottobre Udine
22 ottobre Verona
23 ottobre Venezia
27 ottobre Novara
29 ottobre Bari
4 novembre Napoli
5 novembre ‘Roma
10 novembre  Reggio E.
12 novembre Verona
17 novembre Viareggio

25 novembre Rimini

26 novembre Ferrara

Rischi finanziari. Consulenza alle aziende
Sei un imprenditore?
Hai sottoscritto un detivato?

efcavi una copertura

dai rischi del tuo finan-
ziamento e ti hanno offer-
to un prodotto dal nome
vagamente “esotico”? Hai
sottoscritto  un  Atlantic
Swap, un Alpine Swap, un
Sunrise Swap o uno Yen
Quanto Swap? Hai biso-
gno di essere assistito da un
consulente indipendente.
Questi prodotti strutturati:
* non garantlscnno una
copertura efficiente
* sono strumenti specula-
tivi
* presentano commissio-
ni non evidenziate e valore
di mercato che difficilmen-
te riuscirai a quantificare.

Giﬁsepbe Romano. Direttore
Ufficio Studi Consultique

Consultique esegue la peri-
zia tecnica e avvia la tratta-
tiva con gli istituti bancari
per la soluzione del proble-
ma.




