lo, depredato coi derivati

Fil - A Un imprenditore finito in trappola. Un promotore
pentstn E un awncatu dalla parte dei truffati. Anatomia di una stangata.

di EDOMONDO RHO

>

utto inizio nel 2001,
<Tquand0 un funzionario
dell’allora Cassa di Vero-
na, poi incorporata nell Unicre-
dito, mi telefond per proporre
un affare: stipulare un contrat-
to per coprirmi dal rischio di
un aumento dei tassi». Cosi
Maurizio Paoletti, imprendito-
re veneto che si era indebitato
con un mutuo per il nuovo sta-
bilimento, & finito nella trap-
pola dei derivati.
Una storia italiana, quella dei
prodorri finanziari derivati, che
diventa una stangata per il pic-

i

colo o medio imprenditore. E
che inizia sempre con una sua-
dente telefonata dell'amico
funzionario di banca. Quindi
il contatto prosegue, fino alla
certezza che la preda cada nel-
la rete. A quel punro arriva lo
specialista che fa firmare il
contratto. Infine la virtima co-
mincia a pagare salatissime ra-
te: solo rivolgendosi a un com-
mercialista, avvocato o consu-
lente di sua fiducia, si rende
conto di quello che ha firma-
to. Ma ormai & troppo tardi. A
meno che non ci sia il corag-

gio di ribellarsi e di racconta-
re quello che & successo.

Sono pochi gli imprenditori
che parlano, pochissimi quelli
che ci mertono la faccia. Pao-
letei, titolare della societd Cu-
cina nostrana (sede nel comune
di Martellago, provincia di Ve-

nezia), & la mosca bianca che
parla con Panorama. «Sono for-
tunato perché su 16 milioni di
facturaco perdo solo 500 mila
euro, che diventeranno 600 mi-
la I'anno prossimo: ora sono in
causa ma voglio raccontare la
[mia Storia SOPrattutto per a-
tare tutei gli imprenditori pit
in difficolca di me».

Gii, perché gl aleri non par-
lano? «Per paura di fallire: >

Un’ mdaﬁme su 150 imprese

mostra

e le banche hanno

venduto contratti di copertura
per almeno 12 miliardi di euro.
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> in molti casi, se le banche
gli chiudono 1 rubinetti, la lo-
ro attivita imprenditoriale & fi-
nita» accusa Paoletti,
Rirtorniamo all'inizio di que-
sta storia: «Avevamo un mu-
tuo & tasso variabile per il nuo-
vo stabilimento e il funziona-
rio della banca ci propose su
merid del finanziamento una
copertura 4 tasso fisso» spiega
Paoletti. Che si fidd e firma 1l
contratto. Ma pochi mesi do-
po arrivd I'amara sorpresa: la
copertura era in realti una ri-
schiosa scommessa sui tassi.
Che all 'i!l!Prt'I]E]jTL}r{* COSTO

TU CHIAMALE SE VUOI SPOLIAZIONI |
= GLI SWAP sono contratti finanziari derivati che permettono

di coprirsi da un rischio di tassi di interesse o di cambio:

a causa di un errato utilizzo, a volte il lore valore supera

la posizione debitoria dell'impresa che |i ha sottoscritti.

* MOLTE SITUAZIONI CRITICHE sono nate dal tentativo di

coprire perdite dovute a previsioni sbagliate (tassi di interesse

in discesa dal 2001 invece che in aumento, o errati calcoli sul
cambio del dollaro) con altri derivati che quindi per loro natura
non avevano piu funzioni di copertura, ma solo speculative.

» L'INCERTEZZA SUI TASSI tra il 2005 e il 2006 ha aumentato

gli interessi a breve con riduzioni di quelli a lungo termine.

* MOLTE AZIENDE si trovano ad aver sottoscritto e rinegoziato
nell’arco di 4-5 anni anche otto contratti e solo adesso che i flussi
periodici cominciano a intaccare seriamente i conti economici
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D sinistra, lavivocato
Tanza e il
commercialista Blaii.

struito questi pro-
daotti derivaci, i fami-
gerati swapn.

Il riquadro a fon-
do pagina spiega co-
me funzionano que-
ste copercure. Ma il
racconto di Tanza e
Blasi & interessante
perché mette in luce
il ruolo delle banche
italiane: «Avevano
solo il compito di in-
cassare le commis-
sioni, perché com-
pravano questi pro-
dotti dalle banche
internazionali € poi
li rivendevano al det-
taglio. E la rete ave-

fior di soldi:
«Quando ho
cominciato a
perdere ho chia-
maro 1l funzio-
nario che mi ha
proposto di
chiudere 'ope-

«La rete della banca
aveva solo il compito di
trovare Il pollo. Pol arrivava
lo specialista da Milanoy.

va proprio il compi-
to di trovare il pollo,
il cliente finale: an-
dava bene chiunque
purcheé avesse alme-
no un attivitd arci-
gianale o commer-
ciale, alcriment: 1l

rAZIONE Versan-

dogli personalmente 200 mi-
liond di lire (cirea 100 mila ex-
ro, ndr). Ovviamente non ho
ACCEertato questo ricatto e mi
sono rivolto all ‘avvocato man-
tovano Roberto Vassalle per
la causa. La mia rabbia & che
quel signore, poi, ha fatto car-

—\\

vengone compresi gli errori commessi. E le perdite potenziali.
= GLI ESPERTI CONSIGLIANO: per evitare guai, ricordate che
sottoscrivere un contratto swap non equivale a guadagnare
qualcosa o a ridurre gli interessi, pud solo bloccare la rata.
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riera nella stessa bancas.
Accanto ai bancari furbetti,
ci sono anche quelli che si pen-
tono. Come un ex ufficiale del-
la Guardia di finanza, divenra-
to promotore della Banca [ra-
lease e che poi ha accompagna-
to i suoi clienti irretiti dalla si-
rena dei derivati alla sede di
Lecce dell’ Adusbef, un'associa-
zione di risparmiatori, per far-
li turelare. Questa sroria & rac-
contata a Parorama dall’avvo-
cato Antonio Tanza e dal com-
mercialista Fabio Massimo Bla-
si, rappresentanti dell' Adushef:
«I] promotore pentito ci ha
spiegato che in tutta Italia
c'era una rece ramificata che
lavorava per la Banca Italease.
Il loro compito era accalappia-
re i clienti: dopodiché arriva-
va lo specialista da Milano,
che non era dell’Italease, ben-
si un funzionario delle banche
internazionali che avevano co-

contratto era nullo».,
(li avvocart che assistono le
aziende sostengono la nullica di
questi coneracci, definiti dalle
stesse banche con 1l nome di
«prodotti esoticis, & proprio
Pper questo riservati a Operator
qualificati. Le sentenze della
magistratura finora hanno da-
toin alcuni casi ragione alle
banche, in altri alle imprese.
Ma certo sembra difficile de-
finire qualificato 'imprendito-
re edile che si & rivolto all’ Adu-
sbef e che racconta anonima-
mente la sua scoria; «Nel 2004
10 € mio fratello decidemmo di
acquistare tramite leasing il ca-
pannone. A un certo punto la
Banca Intesa ci offri un prodot-
to presentato come una sorta di
assicurazione sul leasing nel ca-
50 1 tassi fossero salici. Firmam-
mo 1 moduli e ogni tanto ci
venne accreditato qualche pic-
colo importo. A un certa pun-
to siamo stari chiamari per >
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In media ogni azienda
la Consultique

ha stipulato 4 contratti,

con rischi sempre maggiori.

analizzata da

> un appuntamento con un
supertecnico esterno della ban-
ca che ci disse di aver valuraro
I'andamento dei tassi e guind:
proponendoci di cambiare il
prodotto con uno pii adatto. lo
non ero convinro, 'Euribor non
so neanche cosa sia, ma questa
persona insistette in modo pe-
sante ¢ cosi firmammo 1 docu-
menti. Il risulraro & che in que-
sti anni ci sono stati addebita-
ti costi per svariati milioni di
euro: con gli ulcimi addebiti
siamo arrivati a 3,3 milioni».
La vendita massiccia di deri-
vati & stara iniziata dall'Unicre-
dito tra il 2000 e il 2001, poi
I'esemnpio & stato seguito da al-

tre banche (su quat-
tro istituti € in cor-
so un'ispezione di
Bankitalia, che pe-
ro non ha rivelato 1
nomi delle banche coinvolte).
Certo 1l fenomeno non & fimi-
to: tra il 20035 e il 20006, secon-
do una relazione della Consobs,
risulra il raddoppio in centra-
le rischi dell'esposizione sui de-
rivati delle banche italiane ver-
so quelle estere. «In realta, per
1 bilanci delle banche 1 deriva-
ti non sono un grande proble-
ma» sostengono Blasi e Tanza
«mentre sono un dramma per
cenrinaia di piccoli e medi im-
prenditoris.

Una fotografia sulle dimen-
sioni del fenomeno la scarta la
sociera di consulenza indipen-
dente Consultique di Verona,
presieduta da Cesare Armelli-
ni. Il direrrore dell'ufficio stu-
di, Giuseppe Romano, dice a
Panoramea: « Abbiamo analizza-
to 150 aziende e mediamente
ognuna ha sottoseritto 4 con-
tratei. Infatel, quasi sempre la
banca, dopo un primo contrat-
to andato male, propone una
nuova coperrura, in realed una

CONSULENTI INDIPENDENTI
Gruseppe Romano (a sinistra)
& Cesanre Armelling delle Consultique.

scommessa pil rischiosa. Su un
totale di 600 contracei analiz-
zati da Consultique il contro-
valore porta a una esposizione
totale di 12 miliardi di euron».

Le banche estere che hanno
SETUCTUrato questi prodorti so-
no, in parricolare, Merrill
Lynch, Jp Morgan e Bear Ste-
drs, mentre per quanto riguar-
da il collocamento «il 90 per
cento dei contrarei € staro Sti-
pularo dal gruppo Unicredito,
il 5 per cento da Banca [ralea-
seeil 5 percentoda alcre ban-
chex sostiene Romano.

Ma 'Unicredito, interpellato
da Panovama, replica: «Smentia-
mo ufficialmente questi nume-
ri, la perdita porenziale per i no-
stri clienti & di circa 1 miliardo
di euro e su 36 cause arrivate a
sentenza solo in 4 casi la nostra
banca ha persox. @




