Ufficio Studi. Competenza ed esperienza maturate in dieci anni di attivita

Consultique, analisi e perizie tecniche |
su qualsiasi prodotto finanziario

Il team di analisti
Consultique

a fianco di
consulenti
indipendenti,
avvocati

e commercialisti

Consultique € specializ-
zata anche nell’elabo-
razione di perizie tecniche
per contenziosi di caratte-
re finanziario, assicurativo
e previdenziale.

Consultique opera, attra-
verso il team di analisti del
proprio Ufficio Studi e Ricer-
che, a fianco di Studi lega-
li, commercialisti, aziende,
investitori privati, enti pub-
blici nell'attivita di analisi
e valutazione di strumenti
finanziari complessi e nella
soluzione delle problema-
tiche attinenti ai danni su-
biti negli investimenti ed
ha prodotto analisi su gran
parte dei prodotti commer-
cializzati da banche, reti di
vendita e compagnie di as-
sicurazione oltre che su casi
di anatocismo, usura e inte-
ressi ultralegali.

Cesare Armellini. Amministratore
delegato Consultique

A partire dal 2004 I'Ufficio
Studi di Consultique ha ef-
fettuato perizie tecniche
su oltre 1.500 contratti deri-
vati sottoscritti da aziende,
analizzando tutte le strutture
vendute dalle banche italia-
ne ed internazionali.

Nell’'ambito di tale attivita la
stessa Consultique & stata
nominata CTP in una deci-
na di casi di giudizio oltre a
diventare Consulente Tecni-
co per conto di una Procura
della Repubblica.

Nello stesso periodo, Con-

sultique ha ricevuto il man-
dato per 'analisi di circa 60
derivati di enti locali, svol-
gendo in determinati casi un
servizio di monitoraggio e
chiusura anticipata dei con-
tratti stessi, con relazione
tecnica finale per la Corte
dei Conti.

Infine, in rappresentanza
dell'associazione di cate-
goria Nafop, Consultique &
stata chiamata in audizione
alla Commissione Finanze
del Senato per un’indagine
conoscitiva sull'utilizzo e la
diffusione degli strumenti di
finanza derivata nelle pubbli-
che amministrazioni.

Consultique abbina il know

how maturato trasferendolo

nelle perizie su piu livelli:

* Informativa pre-contrat-
tuale

» Assistenza post-contrat-
tuale

* Procedure

* Normativa.

Anche gli investitori privati
possono rivolgersi a Consul-
tique per l'analisi del proprio
patrimonio.

Per informazioni:
tel. 045 8012298
info@consultique.com
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Focus. Le fasi del rapporto tra Consultique SIM e gli investitori, dal
primo incontro all'impostazione del piano finanziario

lo mi fido solo del consulente indipendente

Il processo

di consulenza
indipendente

e l'attivita

di Consultique
a fianco

dei risparmiatori

he cosa succede quan-

do si decide di contatta-
re Consultique e quali sono
le fasi del processo di con-
sulenza: sono alcune delle
domande che ci pongono gli
investitori.

Il ruolo di Consultique &
affiancare, consigliare e
supportare il cliente nelle
decisioni di carattere fi-
nanziario, lasciando pero
al risparmiatore la liberta
ed il compito di eseguire
le operazioni.

Le fasi sono tre.
Durante il primo incontro il
cliente consegna a Consulti-

que tutta la documentazione
riguardante il proprio patri-
monio finanziario. Segue un
colloquio di approfondimen-
to.

Consultique comunica quin-
di un preventivo di parcella
per il proprio intervento pro-
fessionale e il cliente sceglie
se accettare la proposta,
firmando il contratto di con-
sulenza.

Il secondo incontro serve
a stilare il piano finanziario.
Vengono illustrate le analisi
sugli investimenti e raccolte
le informazioni per individua-
re e pervenire al corretto
livello di rischio e prote-
zione adeguati al profilo e al
patrimonio del cliente.

L'Ufficio Studi e Ricerche
Consultique illustra perio-
dicamente al cliente una
reportistica dettagliata e
personalizzata con tutte le
informazioni e gli aggiorna-
menti necessari sulla sua
situazione finanziaria e pa-
trimoniale.

Nella fase di assistenza e

Start up fee only. Limportanza di integrare competenze specifiche e sviluppare nuove metodologie di lavoro

Consulenza indipendente: partire con
Il piede giusto con il supporto di Consultique

Promotori
finanziari e
private banker
pOSsSoONo
capitalizzare

il know how
maturato

nelle strutture
tradizionali

Nell’avvio della professio-
ne di consulente indi-
pendente ha un’importanza
determinante ottimizzare
ogni risorsa disponibile al
fine di velocizzare lo svi-
luppo dell’attivita e arriva-
re in breve tempo al punto
di break even.

L'esperienza maturata all'in-

Luca Maino. Direttore marketing
Consultique

terno di strutture finanziarie
tradizionali € preziosa e pud
essere capitalizzata nella
nuova professione, ma &
necessario integrare nuove
competenze e soprattutto
sviluppare metodologie di

lavoro specifiche per affer-
marsi nel nuovo ruolo privo
di conflitti d’interesse.

Tra le prime, semplici do-
mande che ci si pone all'ini-
zio dell’attivita, e che hanno
gia delle risposte precise ed
inequivocabili, c’é, ad esem-
pio, il coinvolgimento dei
propri clienti nella condivi-
sione della scelta d’indipen-
denza e la scelta del tipo di
comunicazione adottare.

Oltre a partecipare a corsi di
formazione operativi spe-
cifici, € indispensabile poter
disporre di software studiati
appositamente per la consu-
lenza fee only.

Ad esempio, non €& possibile
redigere una reportistica per
il cliente che possiede posi-
zioni su piu intermediari se
non si utilizza uno strumento

che consente lintegrazione
del patrimonio oppure non si
pud comporre un portafoglio
aggregato aggiornato se non
contando su un database
completo contenente azioni,
obbligazioni, etf, fondi, sicav,
certificati e tutti gli altri stru-
menti finanziari presenti sul
mercato.

Esistono poi software spe-
cifici per la pianificazione,
oltre che strumenti dedicati
allanalisi degli equilibri pa-
trimoniali, economici e fi-
nanziari delle aziende, area
di attivita interessante per i
professionisti indipendenti.

Infine, & della massima uti-
lita la possibilita di potersi
avvalere del supporto di un
ufficio studi con analisti in-
dipendenti dedicati alla riso-
luzione delle problematiche
tecniche ed operative che

quotidianamente ci si trova
ad affrontare.

Tutto questo & disponibile
presso Consultique SIM,
societa che negli ultimi dieci
anni ha avviato all’attivita
centinaia di professionisti
della pianificazione finan-
ziaria remunerati esclusiva-
mente dal cliente.

L'Ufficio Studi e Ricerche
della societa ha analizzato
tutte le tipologie di prodotti
commercializzati da banche
e compagnie di assicurazio-
ne e rappresenta il punto di
riferimento per la quasi tota-
lita dei professionisti indipen-
denti operativi in Italia.

Per informazioni:
tel. 045 8012298
info@consultique.com

Giuseppe Romano. Direttore
Ufficio Studi Consultique

monitoraggio, il cliente ha
inoltre a disposizione il team
di analisti Consultique con i
quali pud interagire diretta-
mente con incontri persona-
li, via e-mail e per telefono.

Consultique non “tocca” il
denaro, che rimane presso
la banca del cliente.

Per informazioni:
info@consultique.com

Seminari:
vi aspettiamo

Consultique ha or-
ganizzato nei mesi
di ottobre e novembre
2011 un ciclo di incontri
dedicati alla consulenza
indipendente. Sono invi-
tati agli eventi promotori
finanziari, private banker,
gestori, professionisti ed
investitori.

Le citta scelte per que-
sto ciclo di seminari sono
Udine, Pavia, Reggio
Emilia, Monza, Brescia,
Milano, Roma, Napoli,
Bergamo, Padova.

Per iscrizione e dettagli:
www.consultique.com




