INFORMAZIONE PUBBLICITARIA ——

Focus. La societa di consulenza indipendente (www.consultique.com) presta consulenza a privati, istituzionali, aziende ed enti locali

Consultique protegge ¢li investitort
dai conflitti di interesse

Approccio
indipendente per
il family office
veronese
operativo

da dieci anni nel
mercato italiano

Piil rischi vengono tra-
sferiti ai clienti attra-
verso 1 prodotti finanziari,
maggiore ¢ il guadagno
per chi i ha venduti. In
queste parole ¢ racchiuso
il concetto di conflitto
d’interesse potenzialmen-
te insito nellattivita degli
operatori che non sono
remunerati esclusiva-
mente dal cliente ma che
percepiscono una provvi-
gione da banche e reti di
vendita.

Consultique SIM SpA, al
contrario, € remunerata
esclusivamente dai propri

Cesare Armellini. Amministratore
delegato Consultique

clienti con un compenso
fisso (parcella) concor-
dato ex ante e non ha al-
cun interesse nel mette-
re a rischio il patrimonio
del cliente.

Chi ¢ Consultique?

E’ una societa di analisi e
consulenza finanziaria in-
dipendente nata per inizia-
tiva del Gruppo Armellini
che partecipa alcune delle
realta imprenditoriali piu
solide del Nordest.
Consultique ¢ autorizzata
da Consob e Banca d’Ita-
lia alla prestazione del
servizio di consulenza in
materia d’investimenti di-
rettamente a investitori pri-
vati, aziende ed istituzioni,
ed eroga servizi ad oltre
200 Studi professionali di
consulenza finanziaria in-
dipendente.

I’Ufficio Studi e Ricerche
di Consultique ha analiz-
zato tutte le tipologie di
prodotti finanziari e previ-
denziali commercializzati
in Italia.

Percheé scegliere Consul-

tique?

* Professionalita e compe-
tenze maturate in dieci
anni di esperienza spe-

cifica nella consulenza
indipendente

¢ Riconoscimento del
know how da parte dei
media e del mercato

¢ Adesione al Codice Eti-
co dell’associazione di
categoria NAFOP che
prevede I'assenza di con-
flitti di interesse

e Utillizzo di strumenti
tecnologici, database ed
informativa all’avanguar-
dia nel sistema finanzia-
rio

e Vigilanza da parte di
Banca d’Italia e Consob,
societa di revisione, col-
legio sindacale, funzione
di compliance, revisione
interna, funzione di con-
trollo dei rischi

* Management,  Ufficio
Studi e personale dipen-
dente con formazione
accademica ai massimi
livelli.

Per informazioni:
info@consultique.com

IL CONFLITTO DI INTERESSE NELL'OFFERTA DI PRODOTTI FINANZIARI

Nel mondo finanziario, la vendita di un prodotto implica il trasferimento al cliente di rischi e commissioni: pil alto & il
livello di rischio trasferito, maggiori sono le provvigioni che vengono incassate da chi ha creato e da chi ha collocato il

prodotto.

Ad esempio, i derivati strutturati venduti ad aziende, pubbliche amministrazioni e privati, hanno un contenuto commis-
sionale superiore a quello di un fondo azionario, che a sua volta é piu alto rispetto a quello di un fondo obbligazionario,
che a sua volta é superiore a quello di un fondo monetario e cosi via.
Gli investitori, che spesso hanno difficolta a comprendere i prodotti presenti all’interno del proprio portafoglio, non han-

no piena consapevolezza del rischio insito negli investimenti.

Consultique, grazie all'indipendenza e alla competenza che la contraddistinguono, assiste il cliente anche nel riequili-
brio dei rischi presenti negli investimenti che compongono il suo patrimonio.
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Fee-Only Financial Planners

Ufficio Studi. A fianco di consulenti fee only,
awocati e commercialisti

Dieci anni di esperienza e
competenze ai massimi livelli

Consultique ¢ specializ-
zata  nell’elaborazio-
ne di perizie tecniche per
contenziosi di carattere
finanziario e previden-
ziale.

Consultique opera, attra-
verso il team di analisti
del proprio Ufficio Studi e
Ricerche, a fianco di Stu-
di legali, commerciali-
sti, aziende, investitori
privati, enti pubblici e
tribunali nell’attivita di
analisi e wvalutazione di
strumenti finanziari com-
plessi e nella soluzione del-
le problematiche attinenti
ai danni subiti negli inve-
stimenti.

Consultique ha redatto pe-
rizie tecniche su gran parte
dei prodotti commercia-
lizzati da banche, reti di
vendita e compagnie di
assicurazione oltre che su
casi di anatocismo, usura
e interessi ultralegali.

In dieci anni di attivita,
ha inoltre esaminato oltre
1.000 contratti derivati
sottoscritti da aziende e
oltre 100 da Enti locali e,
in rappresentanza dell’as-
sociazione di categoria Na-
fop, ¢ stata chiamata in au-

Giuseppe Romano. Direttore
Ufficio Studi Consultique

dizione alla Commissione
Finanze del Senato per
un’indagine conoscitiva
sull’utilizzo e la diffusione
degli strumenti di finanza
derivata nelle pubbliche
amministrazioni.

Anche gli investitori pri-
vati possono rivolgersi
all’Ufficio Studi di Con-
sultique per P’analisi di
efficienza del proprio
patrimonio finanziario.

Per informazioni:
tel. 045.8012298

Sei un investitore privato? Contattaci per avere una perizia tecnica sull’efficienza del tuo portafoglio - info@consultique.com

Eventi. In ottobre e novembre Consultique fara tappa in diverse citta d’Italia per illustrare come avviare uno Studio di consulenza

Al via in tutta Italia 1 nuovi seminari gratuitt
sulla consulenza finanziaria indipendente

La nascita
dell’Albo

di categoria

¢ prevista entro il

31 dicembre 2010

In attesa che venga reso
operativo PAlbo dei
professionisti e delle
societa di consulenza fi-
nanziaria indipendente

(la cuiistituzione ¢ prevista
dagli Artt. 18bis e ter del
TUF), Consultique prose-
gue anche nella seconda
parte dell’anno il tour che
la portera in molte pro-
vince italiane allo scopo di
diffondere la consulenza
finanziaria indipenden-
te quale opportunita di
protezione, salvaguar-
dia e pianificazione del
patrimonio in assenza
di conflitto d’interesse.

I seminari sono rivolti ad
ex promototi finanziari, ex
bancari e altri professioni-
sti interessati ad intrapren-
dere la professione.

Non solo. Porte aper-
te anche ai risparmiatori
desiderosi di approfondi-
re gli elementi base della
consulenza indipendente e
di scoprire i vantaggi di af-
fidarsi ad un professionista
della finanza che non ven-

de prodotti, ma eroga con-
sulenza in assenza di con-
flitto d’interesse, in quanto
non riceve provvigioni da
banche o assicurazioni ma
¢ remunerato a parcella
solo dai propri clienti.

Per Piscrizione ¢ neces-
sario compilare Pappo-
sito form sul sito:

www.consultique.com

date e citta dei seminari gratuiti

4 ottobre Cagliari
11 ottobre ~ Palermo
14 ottobre Treviso
19 ottobre Siena
20 ottobre Perugia
26 ottobre Ancona
27 ottobre Pescara

3 novembre  Milano
4 novembre Torino
9 novembre  Firenze
10 novembre =~ Roma
16 novembre Padova

17 novembre Mantova

22 novembre Bari




