NEL SESTO
CONGRESSO FEE ONLY

Pevento 2016, che si & tenuto nella consueta cornice
sul lago di Garda, & stato dedicato non solo ail’&dvisoryg ma anche
alle tecnologie emergenti e allimpatto che avranno sul sistema
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,er il sesto anno consecutivo i “fee
J only planner” italiani si sono in-
contrati nel congresso che riunisce
| sul lago di Garda tutti i consulenti
indipendenti, in un think tank dedicato al
futuro: non solo nella consulenza finan-
ziaria ma anche nelle tecnologie emergen-
ti, con l'impatto che avranno sulla nostra
vita, nel food con la nutrigenomica per
prevenire e curare le patologie, nella mo-
bilita con i mezzi elettrici. Hanno parteci-
pato allevento esponenti delle istituzioni,
delle autorita e del mondo professionale.
Con Debora Rosciani si sono avvicendati
esperti di finanza, economisti e associa-
zioni di settore e nelle conferenze si sono
alternati anche giornalisti di testate specia-
lizzate che hanno posto le questioni piu
calde del momento. In particolare, quella
del nuovo albo dei consulenti finanziari
che nel 2017 vedra finalmente la sua piena
operativita, dopo dieci anni di gestazione.
Tre saranno le sezioni: ex-promotori (con-
sulenti fuori sede), consulenti indipendenti,
chiamati “autonomi”, Scf, ovvero societa
di consulenza finanziaria. I professioni-
sti, quindi, potranno scegliere liberamente
come operare sul mercato: al servizio della
banca o della rete distributiva, oppure con
un proprio studio professionale indipenden-
te. In definitiva, agenti e bancari potranno
decidere per la libera professione e per il
proprio modello remunerativo optando per
le provvigioni sulla distribuzione dei prodotti
oppure per la parcella versata direttamente
dal cliente (fee only). Con le nuove norma-
tive europee nei vari ambiti finanziario, as-

sicurativo e del credito, oltre a un sempre
maggiore impegno degli intermediari nella
compliance normativa, ci sara maggiore
trasparenza a vantaggio del cliente: le im-
prese di investimento comunitarie dovran-
no competere in uno scenario di crescita
delle competenze degli advisor, fintech,
strumenti di investimento piu efficienti,
velocita ed efficienza nelle transazioni.
Tutto ci6 potra generare benefici per [in-
tero sistema. Sul lato del risparmio gestito,
per linvestitore informato gia oggi & pos-
sibile scegliere i migliori strumenti d'inve-
stimento. Ma, con lo sviluppo dei servizi
di analisi e consulenza finanziaria indipen-
dente, tutto questo sara pit agevole per
il risparmiatore; quindi, potra svilupparsi
la domanda e con questa crescera anche
lofferta di advisory senza conflitti. I miglio-
ri gestori ed emittenti saranno premiati da
una maggiore visibilita. Sara riconosciuta
e condivisa la maggiore efficienza rispetto
ai competitor, e i migliori asset manager e
product provider a livello globale saranno
individuati piti agevolmente. La fascia alta
della clientela & oggi alla ricerca di prote-
zione del proprio patrimonio, che vuole
trasmettere ai parenti in modo sempli-
ce ed economico; mentre i clienti “pri-
vate” vogliono maggiore efficienza
nella gestione dei propri asset finan-
ziari. La fascia dei “retail” & anche

preoccupata dalla solidita del siste-

ma bancario, oltre che dal timore di

avere in portafoglio strumenti inef-

ficienti e costosi. Infine, le imprese

hanno la necessita di disporre di
un “direttore finanziario” in outsour-
cing per presidiare le aree operative

riguardanti l'interazione con il sistema ban-
cario, allinsegna di una maggiore efficien-
za complessiva del rapporto. Gia oggi la
consulenza indipendente riesce a coprire
tutte le esigenze dei vari target di clien-
tela. Sono nate, infatti, societa strutturate
che prestano servizi per istituzionali, Hnwi
(High net worth individual) ed ereditieri, ma
sono anche presenti in tutta Italia singoli
advisor e studi professionali per la consu-
lenza a privati e famiglie che si avvalgono
altresi di appassionati di finanza e giovani
che non se la sentono di lavorare in una
rete di promotori (consulenti fuori sede) o
in banca come impiegati e addetti “private”
e “corporate”. @
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