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IL TREND POSITIVO

SEGNA UN AUMENTO DEL
30%. HANNO IL VANTAGGIO
CHENON POSSONO ESSERE
PIGNORATE NE SEQUESTRATE
TUTTAVIANON C'E

LA SICUREZZA DEL
RECUPERO DELL'INTERO
CAPITALEVERSATO
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Ltrend positivo perle poliz-
ze vita unit linked che a fi-
ne 2017, secondo dati Ania, Asso-
ciazione nazionale fra le impre-
se assicuratrici, hanno contabi-
lizzato un volume premi pari a
31,3 miliardi di euro, in aumen-
to del 30% sull’anno precedente,
tornando nuovamente ai livelli
del 2015. Un risultato che spicca
ancor piu se paragonate all'an-
damento negativo del ramo vita
che ha chiuso lo scorso anno
con la raccolta premi in calo del
3,6% a quota 98,6 miliardi di eu-
ro. Con la diminuzione pit rile-
vante che ha interessato il ramo
I, ossia quello delle polizze vita
tradizionali il cui volume premi,
con 63 miliardi di euro, & sceso
di circa il 15% rispetto al 2016. Il
rendimento medio dei titoli di
Stato italiani nel 2017 e nei primi
mesi del 2018 & rimasto di poco
superiore all’1%. In queste con-
dizioni, i risparmiatori guarda-
no a forme alternative per otte-
nere un valore aggiunto dagli in-
vestimenti», osserva Luigi Di Fal-
co, responsabile protezione, vita
ewelfare di Ania.

A differenza delle polizze vita
tradizionali, che investono perlo-
piiLin titoli di Stato e obbligazio-
ni e garantiscono un rendimen-
to minimo, con le unit linked il
denaro viene versato in quote di
fondi comuni che possono esse-
re azionari o obbligazionari. I
rendimenti dipendono dunque
dalla performance del fondo, il
cherende queste polizze del tut-
to assimilabili a investimenti di
tipo finanziario. Tra i vantaggi,
le somme versate non possono
essere pignorate o sequestrate
(come per tutte le polizze vita).
Si tratta inoltre di uno strumen-
to flessibile: ad esempio, & possi-
bile prolungare l'investimento
se alla scadenza del contratto le
quote del fondo sono inferiori a
quanto pagato in fase di ingres-

0.

1altra faccia della medagliati-
guarda pero larischiosita. Vain-
fatti considerato che non visono
garanzie di rendimenti minimi
o di riavere indietro quanto ver-
sato. Se infatti i mercati volgono
al peggio si pud anche perdere
una parte del capitale. Per Giu-
seppe Romano, direttore ufficio
studi e ricerche di Consultique,
le regole di Solvency II «hanno
reso le unit linked molto piti con-
venienti per le compagnierispet-
to a quelle diramo I perché sono
meno onerose da gestire e com-
portano un minor assorbimento
di capitale». Ma si tratta di uno
strumento che di contentito assi-
curativo ha poco o nulla:«La po-
lizza & in realth una grande scato-
la che ingloba altri contenitori,
detti fondi interni, ossia linee di
gestione chealoro volta conten-
gono fondi comuni di investi-
mento». Questi ultimi «hanno
propri costi che possono essere
riassunti nel fotal expence ratio.
Tra questi, cisono le commissio-
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Luigi Di Falco (1) responsabile
protezione, vita e welfare di Ania;
Giuseppe Romano (2) direttore
ufficio studi e ricerche di
Consultique

ni di gestione, di negomamone
di performance ei costi ammini-
strativi. La scatola assicurativa a
sua voltaha delle spese digestio-
ne, diingresso e di uscita».
Unmeccanismo che compor-
ta dunque una duplicazione di
costi che pud essere evitato «ac-

" quistando direttamente i fondi

comuni d'investimento». Le

compagnie assicurative stanno
inoltre proponendo con mag-
gior frequenza prodotti ibridi o
multiramo che cio& contengono
una parte di polizza tradiziona-
le, su cui ¢’ lagaranzia di restitu-
zione del capitale, e una parte di
unitlinked, ossialegata all’anda-
mento deimercati.

Qualche tempo fa 1'Fiopa (or-
ganismo che hail compito disor-
vegliare il mercato assicurativo
europeo) aveva lanciato 1'allar-
me sulle unit linked, dato che i
consumatori spesso hanno diffi-
colta a capire rischi, costi e carat-
teristiche di questi prodotti.
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